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Profil firme
Kontakt i kooperaciona berza za sve branše u Srbiji / Beogradu 
09. septembra 2008 

1.   Naziv firme


Bursiek – Wahl GmbH
      Kratak opis 


Panther - Socks
2.   Ulica


Sipsenäcker 1
3.   Poštanski br. i mesto
D – 74417 Gschwend
4.   Telefon        

+49 (0) 177 /7441701
5.   Faks


+49 (0) 7972/ 933099
6.   Homepage


www.bursiek.de 
7.   Predstavnik koji putuje
g-din Gustav Jeck
8.   Funkcija 


direktor prodaje
9.   E-mail-adresa 

gustav.jeck@burdiek.de 
10. Godina osnivanja

1978.
11. Broj zaposlenih   
             16
12. Udeo izvoza 

 35%

13. Aktivnosti u sledećim zemljama: Češka, Slovačka, Mađarska, Poljska. Letonija, Estonija, Litvanija, Slovenija, Hrvatska, Rumunija, Bugarska, Austrija, Švajcarska
14. Poznavanje jezika:
( engleski (siguran za pregovore) 

( potreban nam je prevodilac 

15.   Vaša firma pripada oblasti:                     Vaši partneri su iz sledećih branši: 

(zaokružiti najviše 5 branši)
(zaokružiti najviše 5 branši)

	
	Automobilska industrija 
	
	Automobilska industrija 

	
	Avio-industrija  
	
	Avio-industrija 

	
	Elektrotehnika i elektronika 
	
	Elektrotehnika i elektronika

	
	Merna i regulaciona tehnika 
	
	Merna i regulaciona tehnika

	
	Mašinska industrija
	
	Mašinska industrija

	
	Industrija plastike i veštačkih materijala
	
	Industrija plastike i veštačkih materijala

	
	Metaloprerađivačka
	
	Metaloprerađivačka

	
	Medicinska tehnika
	
	Medicinska tehnika

	
	Ekološka industrija
	
	Ekološka industrija

	
	Hemijska industrija
	
	Hemijska industrija

	x
	Tekstilna industrija
	x
	Tekstilna industrija

	
	Drvna i drvnoprerađivačka industrija
	
	Drvna i drvnoprerađivačka industrija

	
	Biotehnologija
	
	Biotehnologija

	
	Informaciona tehnologija 
	
	Informaciona tehnologija

	x
	Usluge
	x
	Usluge

	
	Ostalo: 
	x
	Ostalo:

	16. Koja su Vaša iskustva sa ciljnim tržištem? 

Do sada samo par kontakata, ali još uvek bez poslovnog partnera.



17. Spektrum usluga / proizvoda koji nudite: 
(  Muške / ženske /dečije i bebi sokne, čarape, hula-hopke (fine i kvalitetne)
( Kupaći kostimi i trenerke za žene, muškarce i decu 

18. Molimo navedite nam oblasti primene Vaših proizvoda / usluga:
Veltrgovina, trgovina, tekstilna industrija, radnje prehrambenih proizvoda, „diskaunteri“, lanci drogerija, lanci robnih kuća, lanci samoposluga-diskauntera, kao nemački Aldi, Lidl, Plus i slični koji postoje na datom tržištu, ali i lanci radnji sa sportskom opremom.
19. Konkurentske prednosti, sposobnosti, posebna obeležja Vaših proizvoda / usluga:
Mi imamo veliki magazin u Nemačkoj sa oko 4 milina pari čarapa i sokni, možemo brzo i bez komplikacija da ispunimo svaku želju kupaca. Osim toga smo u stanju da po individualnoj želji kupaca sastavimo njihova sopstvena pakovanja (npr. po pitanju boja, veličina, veličine pakovanja, EAN – koda, naznake cene). Naš kvalitet, naša cena i naš servis isporuke su naše prednosti. 

20. Molimo navedite Vaše sertifikate (npr. FDA, ISO...): Posedujemo više sertifikata kao npr. „poverenje u tekstil“ itd.  

21. Koje ciljeve imate za ovo putovanje?


Opšte: 

( Dobijanje informacija o tržištu 
Prodaja / distribucija: 
Traženje
( Trgovinskih zastupnika / prodavaca
( Kupaca
( Predstavnika, agenata ili distributera  

( Joint-Venture-partnera
( Partnera radi međusobnog korišćenja prodajne mreže  

( Kancerlarijske povoljnosti 
( Partnera u maloprodaji 
( Partnera u veleprodaji (vidi gorenavedeno)
( Ostalo: vidi gore navedeno
Proizvodnja: 
Traženje
( Proizvodnih mogućnosti 
( Proizvodnog partnera 
( Isporučioca  

Ostalo: 

…………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..

22. Koje zahteve postavljate Vašem idealnom poslovnom partneru (poslovna delatnost, ciljna branša, veličina firme, prodajna mreža, tehničke pretpostavke, know-how)? 
Veliki lanci prodaje u oblasti prehrambene industrije, garderobe, cipela, sportske opreme i drogerija; jedna centrala i puno filijala.
23. Firme, koje želite da sretnete u ciljnoj zemlji: 
a) one sa kojima već imate poslovnu saradnju: …………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………………..
b) one koje znate po imenu: 
nijednu
24. Da li postoje firme sa kojima ne želite da stupite u kontakt (npr. postojeći partneri, konkurenti itd.)? 
nema
PODACI O FIRMI
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